Immotipp der Woche (38%4)

Strukturierter
Immobilien-
verkauf - |
so geht’s (1) |/

In den iiber 30 Jahren meiner Tatigkeit als
Immobilienmakler habe ich schon sehr
viele Verkaufsstrategien und -philosophien
kommen und gehen sehen. Von Qualifika-
tions- tiber Disqualifikationsstrategie, von
2-Termin oder 3-Terminstrategie bis hin zu
Bieterverfahren oder Open-House.

Unser Ziel ist es schon immer gewesen, in
mdoglichst kurzer Zeit den fiir den Eigenti-
mer optimalsten Preis und Kéufer fiir seine
Immobilie zu finden. Dies gelingt aus unse-
rer Erfahrung aber nur, wenn neben einem
marktgerechten Kaufpreis auch ein klar
strukturierter Verkaufsprozess eingehalten
wird. In vielen Gesprachen mit Berufskolle-
gen sowie Vortrdgen auf Fortbildungen und
Verbandskongressen sind wir immer wie-
der mit interessanten Ansétzen in Beriih-
rung gekommen. Wir haben dann viel aus-
probiert in den Jahren und haben jetzt
die fiir uns beste Strategie gefunden, den
strukturierten Immobilienverkauf in Verbin-
dung mit neusten, digitalen Maglichkeiten.

Ausgangsbasis ist, wie bereits beschrie-
ben, der marktgerechte Kaufpreis, weil der
Verkauf der Immobilie nur gelingen kann,
wenn die Interessenten bereit sind, den
aufgerufenen Betrag fiir das Objekt auch zu
bezahlen. Hierzu nutzen wir neben unse-
rer Markterfahrung auch neuste, aktuelle
Bewertungssoftware, die uns hilft, den
richtigen Marktwert einer Immobilie nach-
vollziehbar zu ermitteln. Nach der Ver-
einbarung des Verkaufspreises legen wir
gemeinsam mit dem Eigentiimer den kon-
kreten Ablauf des Ver-

kaufes fest. Dazu mehr

im néchsten Immotipp.

Mit freundlicher Empfehlung
Peter Vierheilig
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