Immotipp der Woche (336)

Diskreter
Immobilien-

verkauf (1)

Immer wieder wird in Gespréchen mit
Eigentiimern, bei denen es um den Objekt-
verkauf geht, der Wunsch geduBert, dass
dies maglichst diskret erfolgen soll. Einstel-
lungen in die gdngigen Immobilienportale
sollen maglichst unterbleiben, Verkaufs-
schilder am Zaun oder auf dem Grund-
stiick sollen nicht angebracht bzw. aufge-
stellt werden. Die Frage, die gestellt werden
muss, lautet: Kann man eine Immobilie ver-
kaufen, ohne es offentlich zu machen, bzw.
es jemandem zu sagen? Wenn ja, unter
welchen Voraussetzungen kann so etwas
gelingen?

Zundchst muss ich deutlich darauf hin-
weisen, dass mit einem diskreten Verkauf
ohne Offentlichkeit immer sehr viele poten-
tielle Kaufinteressenten verloren gehen.
Dies kann im schlimmsten Fall dazu fiihren,
dass der zu erzielende Kaufpreis niedriger
ausféllt, als es bei einer ,normalen” Ver-
marktung vielleicht mdglich ware. Durch
meine langjahrige Erfahrung weif ich, dass
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in vielen Fallen eine derartige Vorgehens-
weise auch gar nicht erforderlich ist, weil
die hinter diesem Wunsch stehende Angst
oft unnétig ist. Und doch gibt es Situatio-
nen, in denen ich selbst schon zu einer der-
artigen Verfahrensweise geraten habe.

So hatten wir vor kurzem eine Vermark-
tungsanfrage, bei der klar war, dass der
Bezug der Immobilie erst in ca. 1,5 Jah-
ren erfolgen kann. Um das Objekt nicht
unndtig lange auf dem Markt zu prdsen-
tieren und/oder zu viele Interessenten auf-
grund der verzogerten Bezugsmaglich-
keit zu ,,verbrennen®, habe ich ein diskre-
tes Angebot vereinbart. e—
Das Ergebnis dieser Vor- /508
gehensweise erfahren Sie

im néchsten Immotipp.

Mit freundlicher Empfehlung
Peter Vierheilig
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