Immotipp der Woche (257)

Wie wichtig
ist ein
Verkaufs-

Die Idee des Verkaufsschildes, inshesonde-
re des Verkaufsgalgens, stammt aus Ameri-
ka. Es ist eine Mdglichkeit fiir die offensive

Internetadresse und der Anbieter. Eventuell
kann man auch den Email-Kontakt benen-
nen. Auf keinen Fall sollte der Preis auf dem
Verkaufsschild stehen. Details tber das zu
verduBernde Objekt gehdren auch nicht auf
das Schild, der Interessent erfahrt diese
dann aus dem Objektexposé, welches er
vom Makler direkt bekommt.

Natiirlich sollte man auch den Wunsch des
Immobilienverkéufers respektieren, wenn er
ohne Schild verkaufen mdchte. Durch die
vielfaltigen Marketingmdglichkeiten findet
ein seridser Makler dann auch die ideale
Marketingstrategie, wenn

andere Anbieter bereits

aufgeben missen.

Vermarktung einer Immobilie. Es kam auch
schon vor, dass ein Haus durch die Aufstel-
lung eines Verkaufsgalgens an Interessen-
ten verkauft wurde, die eigentlich gar nicht
auf der Suche nach einem Haus waren, aber
aufgrund des Verkaufsschildes mitbekom-
men haben, dass ihr Wunschhaus, an dem
sie schon seit langem vorbei gingen, pl6tz-
lich zum Verkauf stand.

Das Verkaufshinweisschild ist neben den
gangigen Immobilienbewerbungen als An-
zeige in der Zeitung oder auf den Internet-
portalen eine nicht zu unterschétzende Wer-
bemafBnahme. Das Schild sollte gut sichtbar
an der Immobilie angebracht werden, da-
durch wird es schneller gesehen, und die
dadurch ausgeloste Mund-zu-Mund-Propa-
ganda ist auch nicht zu unterschétzen. Eine
gute Lesbarkeit des Verkaufsschildes ist
daher ganz wichtig. Auf dem Schild sollte
beispielsweise die Absicht stehen: ,Zu ver-
kaufen!, auBerdem die Telefonnummer, die
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