Immotipp der Woche (238)

Warum ist ein
Maklerallein-
auftrag
so wichtig?

Es gibt sie noch, die Immobilienbesitzer,
die glauben, dass sie ihr Objekt schneller
und besser verkaufen kénnen, wenn sie
gleich mehrere Makler mit dem Verkauf
beauftragen. So ist es in der Realitat je-
doch nicht — das Gegenteil ist der Fall!
Viele Koche verderben bekanntlich den
Brei. Abstimmungen untereinander fehlen
oft oder sind mangelhaft, was sowohl zu
Leerlauf, Doppeltbearbeitungen und auch
zu unkoordinierten Besichtigungen fiihren
kann. Die Erfolgschancen der Immobilie
werden durch diese Art der Vermarktung
erheblich gemindert. Es geht in vielen Fél-
len sogar soweit, dass unter dem eigentli-
chen Marktwert verkauft werden muss,
weil die Immobilie ,ausgelaugt” ist.

Allein die Tatsache, dass das Objekt
mehrfach zur gleichen Zeit von unter-
schiedlichen Maklern, oftmals auch zu un-
terschiedlichen Preisen, angeboten wird,
irritiert den Kaufinteressenten. Der Ver-

kauf des Objektes bekommt einen faden
Beigeschmack und erscheint eher ver-
trauensunwiirdig. Es kann sogar so weit
gehen, dass der Kaufer die Provision
mehrfach bezahlen muss.

Ein Makleralleinauftrag ist auf jeden Fall
sowohl fiir den Verk&ufer als auch fiir den
Kéufer serids, sicher und empfehlenswert.
Der Eigentiimer bekommt die volle Mak-
lerleistung, hat mit der Vermarktung kei-
nerlei Arbeit, spart Zeit und unter Umstén-
den, aufgrund der immer komplizierter
werden Materie, auch Arger.

Der nachste Immotipp erscheint
am 03.09.2016

Mit freundlicher Empfehlung
Peter Vierheilig
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