Immotipp der Woche (165)

Wir konnen
anders (3)

Ist die Entscheidung zum Verkauf
einer Immobilie einmal gefallen, fragt
sich der Eigentimer zu Recht, wie
kann ich jetzt auf dem schnellsten Weg
den hochsten Preis erzielen. Hinzu
kommen haufig Randbedingungen,
die bei einem Verkauf ebenfalls
beriicksichtigt werden mussen, z. B.
dass noch ein Mieter im Objekt wohnt
oder Besichtigungen nur zu bestimm-
ten Zeiten mdglich sind.

ErfahrungsgemaB nehmen sehr viele
Makler auf derartige Randbedingun-
gen nur wenig Rucksicht. Sie schalten
Anzeigen in der Zeitung und im
Internet und versuchen so oft wie
mdglich zu besichtigen, in der
Hoffnung, dass dann einer der Interes-
senten kauft. Ich nenne das Besichti-
gungstourismus oder Hoffnungsmake-
lei. In unserem Buro ist es gangige
Praxis, méglichst wenige Termine vor
Ort zu machen, denn wir verdienen
unser Geld nicht mit Besichtigungen,
sondern mit verkaufen.

Sie fragen jetzt sicher zu Recht: Wie
wollen wir verkaufen, wenn wir wenig
besichtigen? Ganz einfach: In dem wir
vorher die Interessenten auf Herz und
Nieren prifen, ob sie zu lhnen und
lhrem Objekt passen. Uber gezielt
gestellte Nachfragen kann mehr sehr
schnell den ernsthaften Interessenten
vom |Immobilientouristen unterschei-
den.

Tipp: Wenn Sie |hr Objekt verkaufen
wollen und nicht jeden Tag Ihre
Immobilie auf Hochglanz polieren
wollen, rufen Sie uns an.
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Mit freundlicher Empfehlung
Peter Vierheilig
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